
Mi a hatékony networking 2. lépése?

Személyes (Zoomos) találkozó egyeztetés



Kik vagyunk?

Vittinger László
kapcsolatépítész

Mr. Sales

Bartha Anikó
HR csapatépítész

Jól-lét mentor

Megtalálni, Megszerezni, Megtartani – ügyfelet 

és munkatársat egyaránt!



● Vittinger László 
kapcsolatépítész,

értékesítés fejlesztő

● 26 év értékesítés

● >12.000 tárgyalás

Addig nem történik semmi, amíg valaki el nem ad valamit!

Ki vagyok?



Mi a networking?

Attitűd



Az értékesítés alaplépései

Bizalomépítés

Igényfelmérés Bemutató, ajánlat

Zárás,

kifogáskezelés

Ügyfélszerzés



Mi kell ehhez?

Aktivitás



Rendezvények – ok, de milyen rendezvények? 



Ok, de hogyan viselkedjek egy rendezvényen?

Ne tukmálj, de ne is értékesíts!



Hogyan döntöm el, hogy kivel vegyem fel később a 

kapcsolatot?



Személyes (Zoomos) találkozó egyeztetés

Mi fog történni, amikor 2 nap múlva kezembe veszem a 

névjegyét?



Megismerés

Szakmai Emberi



Mi kell az aktivitáshoz? 1.

Ideális ügyfél ismerete – B2B esetben akár név szerint



Mi kell az aktivitáshoz? 2.



Mi kell az aktivitáshoz? 3.

Bemutatkozás



Mi kell az aktivitáshoz? 4.

Önzetlenség



Mi kell az aktivitáshoz? 5.

Kölcsönösség



Mi kell az aktivitáshoz? 6.

Figyelem



Rendszeres kapcsolattartás

Hogy vagy?



Mi történik, ha jól adsz ajánlást?

Win-win üzlet Hála mindkét féltől



Végeredmény

Növekvő kapcsolati háló



https://ertekesits.hu/blog

Egy kis olvasnivaló: 

Itt követhetsz minket:

https://ertekesits.hu/blog




https://ertekesits.hu

Köszönöm a figyelmet!

Vittinger László Mr. Sales

https://ertekesits.hu/


Kérdések


